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alle Phasen

DER KUNDENVORTEIL  
DURCH UNSEREN WEG

POTENZIAL

HEBEL

INNOVATION/ 
ENTWICKLUNG

+	Bewährte Konstruktio- 

	 nen und Materialien

+	Standartisierte Abläufe 	 

	 und Konstruktionen

+	Skalierbare Plattformen

MARKT

+	Optimierung Geld,  

	 Qualität, Zeit

+	Marktkonforme Produkte

+	Breitere Marktabdeckung

BAU/PRODUKTION

+	Qualitäts- und Kosten-		

	 vorteil durch Planung 		

	 und Produktion mit 		

	 TVD und LM

+	Reduktion Komplexität

BETRIEBSKOSTEN

+	Reduktion der Komple-

	 xität von Konstruktionen  

	 und Anlagen

+	Reduktion von 

	 Schnittstellen

+	Austauschbarkeit, 

	 Wartungsfreundlichkeit

AFTER SALES

+	Betreuung über

	 Fertigstellung hinaus  

	 aus einer Hand

+	Lernfähigkeit aus

	 Betriebserfahrung

+	Kurze Gesamtzeit

+	Senkung der Entwick-		

	 lungskosten gegen 20%

+	Reduzierte Qualitäts-

	 risiken

+	Dauerhaftigkeit

+	Höhere Kunden-

	 zufriedenheit

+	Höhere Rendite

+	Wertbeständigkeit

+	Mehr Gebäude/Nutzen

	 pro Franken

+	Senkung der Baukosten  

	 (BKP 2–4) um bis zu 20%

+	Reduzierte Kosten- und  

	 Qualitätsrisiken

+	Tiefere Betriebs- und  

	 Unterhaltskosten

+	Höhere Betriebseffizienz

+	Marktattraktivität

+	Höhere Kunden-

	 zufriedenheit

+	Senkung der Betriebs-

	 kosten

+	Schnittstellen entfallen

TVD = Target Value Design    LM = Lean Management


